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Nie pytaj czy,
tylko jak

W cywilizowanych gospodarkach $wiata urzednik
funkcjonuje po to zeby pomagac przedsiebiorcy.
Taka powinna by¢ jego rola, jako funkcjonariusza
panstwowego dbajacego o rozwoj gospodarczy kra-
ju. Taka jest tez jego rola, zwtaszcza w kontekscie
tego ze to tak naprawde to przedsiebiorca ptaci mu
pensje.

Wtasciciel firmy powinien przychodzi¢ do urzednika
nie z pytaniem czy moge cos zrobié, ale jak to zrobi¢.
Urzednik w ramach okreslonych prawem, powinien
przedsiebiorcy pomdc oraz wspdlnie wypracowac
najlepsze rozwigzanie, ktére bedzie jednoczesnie
korzystne i dla przedsiebiorcy i dla urzednika, ktéry
reprezentuje skarb panstwa.

Niestety w Polsce taka sytuacja jest nie do pomysle-
nia. Po pierwsze dlatego, ze brakuje stabilnego pra-
wa podatkowego. Czesto dochodzi do sytuaciji, ze
urzednik sam nie rozumie tworzonego ,prawa”, nie
mowigc juz o jego prawidtowym stosowaniu. Stad
taki liczne np. interpretacje podatkowe wydawane
przez urzednikéw. Najwiekszy problem w tym, ze
w identycznych sprawach podejmowane sg diame-
tralnie rozne interpretacje.

Po drugie dlatego, ze niestety nadrzedng rolg urzed-
nika w naszym kraju jest maksymalizowanie wpty-
wow budzetowych za wszelka cene. Stosujg zatem
podstawowg zasade postepowania urzedniczego -
dajcie mi przedsiebiorce a paragraf sie znajdzie.

Zapraszam do lektury
Tomasz Peplak
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Funkcjonowanie jako przedsiehiorca w Polsce moze by¢ uznane za zadanie
niezwykle trudne i niezwykle ambitne. Obecnie wszystko, co zwigzane jest
z prowadzeniem dziatalnosci gospodarczej, jest drogie: najem, gaz, ener-

gia, pracownicy. Trudno nie wspomniec o horrendalnych sktadkach zwigza-

KAROL SKOREK

nych z obowigzkowymi ubezpieczeniami spotecznymi. Legalne zatrudnienie
pracownika jest obecnie duzym wyzwaniem. Do poprawnego wykonania
tego zadania potrzeba szeregu specjalistow: ksiegowego, kadrowca, beha-
powca, inspektora ochrony danych, lekarza medycyny pracy.
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W tych trudnych czasach sektorowi matych i srednich
przedsiebiorstw moze pomoéc zjawisko patriotyzmu kon-
sumenckiego. Patriotyzm konsumencki rozumiem jako
dziatania polegajace na preferowaniu przy zakupach débr
i ustug lokalnych, regionalnych oraz krajowych. Stoje na
stanowisku, ze konsumenci powinni wspiera¢ swoimi
portfelami przede wszystkim mate i srednie przedsiebior-
stwa, ktérych wtascicielami sg Polacy. Chodzi gtéwnie o to,
by pieniadz krazyt lokalnie, by nie byt transferowany za
granice, by nie trafiat do miedzynarodowych koncernow.

Korzysci ekonomiczne patriotyzmu konsumenckiego

Mozemy wyréznic szereg korzysci ekonomicznych wynika-
jacych z patriotyzmu konsumenckiego:
Preferowanie produktéw zagranicznych powoduje
1 nadwyzke importu nad eksportem, co obniza produkt
narodowy brutto i produkt krajowy brutto (PKB = kon-
sumpcja + inwestycje + wydatki rzadowe + eksport - im-
port + zmiana stanu zapaséw, PNB = konsumpcja + inwe-
stycje brutto + wydatki rzgdowe + eksport netto). Nasz kraj
jest ubogi w kapitat, wiec oszczedne nim gospodarowanie
i patriotyzm konsumencki utatwia jego akumulacje,
aw konsekwencji powstanie nowych zaktadéw pracy.
Wspieranie polskich produktéw i ustug poprawia
2 rachunek biezacy bilansu ptatniczego, co skutkuje
zwiekszeniem rezerw walutowych. Warto posiadac
wysokie rezerwy walutowe, poniewaz, po pierwsze, zwiek-
szamy w ten sposéb bezpieczenstwo systemu finansowe-

01

5119012
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go i, po drugie, uzalezniamy politycznie obce gospodarki,
gdyz te pienigdze sg najczesciej reinwestowane przez ban-
ki centralne w postaci obligacji.
Kupowanie produktow lokalnych, zamiast obcych -
3 przyspiesza obieg pienigdza, poniewaz importer musi
ponies¢ dodatkowe koszty transakcyjne na wymiane
waluty (jego proces decyzyjny jest zwyczajnie dtuzszy
z tego powodu). Kiedy importer zdecyduje sie na wyprze-
danie swoich ztotéwek na rynku finansowym, wtedy wpty-
wa na zwiekszenie ilosci zagranicznych kredytéw krétko
i dlugoterminowych w gospodarce.
Nasze panstwo odnosi wieksze korzysci fiskalne
42 dobr wyprodukowanych w kraju. Koncerny maja
o wiele wiekszg mozliwos¢ transferowania zysku
i kreowania sztucznych kosztéw, co z definicji zaburza
réwnosé konkurencji. Lokalne firmy nie rozliczajg sie
w rajach podatkowych.
Lokowanie pieniedzy w polskich bankach zapobiega
5nadmiernej koncentracji kapitatu, a w konsekwencji
utrudnia powstanie: ,bankéw zbyt duzych, aby upasc”.
Ponadto, banki spéfdzielcze najczesciej angazujg sie w akty-
wizowanie spotecznosci i wspierajq lokalne inicjatywy.
Polskie produkty, w wielu przypadkach, nie ustepuja
6 jakoscia produktom zagranicznym, jednak, ze wzgledu
na krotka historie gospodarki rynkowej w naszym kraju,
nie miaty mozliwosci wyrobienia sobie odpowiedniej marki.
Produkty lokalne sg produkowane i dystrybuowane
7 »,Na miejscu”, wiec obcigzenie Srodowiska z tytutu
transportu jest mniejsze. Nadmierny przewo6z towa-

23457
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row moze powodowac zanieczyszczenie gleb metalami
ciezkimi. Produkty na targowiskach sg zwykle sprzedawa-
ne bez szkodliwych dla Srodowiska opakowan.

Korzysci spoteczne patriotyzmu konsumenckiego

Patriotyzm konsumencki to jednak nie tylko korzysci eko-
nomiczne, ale rowniez spoteczne. Przyjrzyjmy sie blizej
poszczeg6lnym argumentom:
Patriotyzm konsumencki buduje wiez producent-
1 konsument. Dzieki wspieraniu lokalnych przedsiebior-
cow nastepuje nagromadzenie pozytywnego kapitatu
spotecznego, ktory jest dodatnio skorelowany ze wzrostem
gospodarczym. Prowadzenie interesow powoduje zawig-
zywanie kontaktéw miedzyludzkich, a przy okazji buduje
zaufanie spoteczne.
Wzrost $wiadomosci konsumenckiej wptywa na obni-
Zienie poziomu konsumpcji dobr niepozadanych, co
ma pozytywny wptyw na zdrowie cztonkéw narodu.
Handel bezposredni sprzyja powstawaniu chrzescijan-
35kiego etosu kupieckiego. Uczciwosé, rzetelnosé, pra-
cowitos$é, punktualnosé - wszystkie te cnoty znajduja
sie w odwrocie, gdy brak jest etyki w zyciu gospodarczym.
Handel tradycyjny gwarantuje anonimowos$é w o wie-
4 le wiekszym stopniu niz handel masowy. Obecne ten-
dencje rozwoju systemu finansowego moga spowo-
dowac, ze pewnego dnia obudzimy sie w Swiecie, gdzie
koncerny i rzady bedg wiedziaty o nas wszystko.
Zywno$¢ od lokalnych rolnikéw cechuje na ogét wyz-
5 szy poziom higieniczno-sanitarny, wieksza steryl-
nosc¢. Z kolei produkty w sklepach wielkopowierzch-

PATRONAT MEDIALNY GAZETY MSP

Program \/

niowych sg dotykane codziennie przez dziesigtki osob, co
utatwia rozprzestrzenianie sie choréb i bakterii.

Jako przedstawiciele sSrodowisk biznesowych pragniemy
zwrécic¢ uwage, iz nasze indywidualne preferencje zaku-
powe majg ogromny wptyw na ksztatt lokalnej gospodar-
ki. Gdyby wszyscy Polacy konsekwentnie wspierali
wtasne firmy, rzeczywisto$é sektora MSP wygladataby
zupetnie inaczej. Dzieki dodatkowym srodkom finanso-
wym pozyskanym w ten sposéb, wielu przedsiebiorcow
mogtoby zdecydowanie zwiekszy¢ skale inwestycji
wtasnych.

Podsumowanie

Nie dawajmy wiary w to, ze polskie elity polityczne
przeprowadzg strukturalne reformy naszej gospodarki.
Politycy dostrzegajg biernos¢ przedsiebiorcow jako elek-
toratu, stad tez wiedzg, iz moga sobie pozwoli¢ na wiele.
Jezeli chcemy na kogos liczyé, to liczmy przede wszyst-
kim na siebie.

Podobnie jak i w okresie zaboréw, raczej polegajmy na na-
szych narodowych cechach, tj. zaradnosci, sprycie oraz
zdolnosci do omijania niesprawiedliwego prawa, tak jak
niegdys czynit to sam Michat Drzymata.

Jezeli pragniemy przetrwa¢, musimy zaadaptowac sie
do obecnej, nierzadko wrogiej, rzeczywistosci prawno-
ekonomicznej, musimy ponownie nauczy¢ sie samopomo-
cy ekonomicznej, wyrazonej przez hasto ,Swoj do swego
po swoje”. [

Autor: Prezes Zarzadu Stowarzyszenia Przedsigbiorcéw i Rolnikdw SWOJAK
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